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DR

vant de devenir avocate en 2009, Maître Assia Medrouni a été
ingénieur, puis a travaillé 15 ans dans une étude d’administrateurs

judiciaires. Elle est aussi Maître de conférences à HEC Entrepreneurs. Elle
connaît donc bien le monde de l’entreprise et pas seulement sur le plan
juridique. Rencontre.

Votre parcours professionnel fait de vous une avocate atypique.
En effet, ma formation initiale d’ingénieur et mes années d’expérience avant de devenir
avocate en Droit des Affaires me permettent d’avoir une vision opérationnelle globale des
dossiers et pas seulement une vision juridique.

Autrement dit, vous avez une réelle vision économique des dossiers.
Oui, je suis aux côtés des dirigeants d’entreprises pour leur apporter des solutions
pragmatiques tenant compte de leurs contraintes et des enjeux financiers concrets.

Quel est votre cœur de métier
Mon cœur de métier est la prévention et le traitement des difficultés ainsi que le rachat
d’entreprises à la barre des tribunaux de commerce.
J’accompagne l’entreprise à chaque étape de sa vie, en période de croissance comme en
période de crise (crise de croissance, de trésorerie, conflits d’associés…)
Ce qui compte pour moi, c’est que les dirigeants ne se sentent pas seuls dans ces étapes.
Ils doivent se sentir accompagnés, surtout en période de difficultés économiques.

PLUS D’INFOS : Assia MEDROUNI I 167, avenue Victor Hugo - 75116 PARIS I Tél. : 01 42 56 57 99 I a.medrouni@avocaffaires.fr

A

Assia Medrouni
une véritable expertise des difficultés d’entreprise

Maître Assia Medrouni
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